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专题五 收入的确认与计量

一、知识入门

（一）收入的确认原则
企业应当在履行了合同中的履约义务，即在客户取得相关商品控制权时确认收入。

（二）收入的确认与计量方法（五步法模型）

【例题 1】2020 年 4 月 1 日，甲公司与客户签订合同，向其销售 A、B 两种商品，A 商品的单独
售价为 6000 元，B 商品的单独售价为 24000 元，合同价款为 25000 元。A 商品和 B 商品分别构
成单项履约义务，A、B 商品均于 2020 年 4 月 10 日交付给客户。计算甲公司销售 A、B 商品分
别应确认的收入金额。
【答案】销售 A 商品应确认的收入金额=25000×6000÷（6000+24000）= 5000（元）。销售 B
商品应确认的收入金额=25000×24000÷（6000+24000）=20000（元）。
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（三）某一时点履行的履约义务收入的确认与计量
对于不属于在某一时段内履行的履约义务，即在某一时点履行的履约义务，企业应当在客户

取得相关商品控制权时点确认收入。在判断客户是否已取得商品控制权时，企业应当考虑下列五
个迹象。
1、企业就该商品享有现时收款权利，即客户就该商品负有现时付款义务。
例如，甲企业与客户签订销售商品合同，约定客户有权定价且在收到商品并确认无误后 10 日内
付款。在客户收到甲企业开具的发票、商品经验收入库后，客户能够自主确定商品的销售价格或
商品的使用情况，此时甲企业享有收款权利，客户负有现时付款义务。
2、.企业已将该商品的法定所有权转移给客户，即客户已拥有该商品的法定所有权。
例如，房地产企业向客户销售商品房，在客户付款后取得房屋产权证时，企业已将该商品房的法
定所有权转移给客户。
3、企业已将该商品实物转移给客户，即客户已占有该商品实物。
例如，企业与客户签订交款提货合同，企业销售商品并送货到客户指定地点，客户验收合格并付
款，表明企业已将该商品实物转移给客户，即客户已占有该商品实物。
客户占有了某项商品实物并不意味着其一定取得了该商品的控制权，反之亦然。如委托代销安排
和售后代管商品安排。
4、企业已将该商品所有权上的主要风险和报酬转移给客户，即客户已取得该商品所有权上的主
要风险和报酬。
例如，甲房地产公司向客户销售商品房、办理产权转移手续后，该商品房价格上涨或下跌带来的
利益或损失全部属于客户，表明客户已取得该商品房所有权上的主要风险和报酬。
5、客户已接受该商品。
例如，企业销售给客户的商品通过了客户的验收，可能表明客户已经取得了该商品的控制权。

（四）某一时段内履行的履约义务收入的确认与计量
1、在某一时段内履行的履约义务的判断
满足下列条件之一的，属于在某一时段内履行的履约义务：
①客户在企业履约的同时即取得并消耗企业履约所带来的经济利益；
②客户能够控制企业履约过程中在建的商品；
③企业履约过程中所产出的商品具有不可替代用途，且该企业在整个合同期间内有权就累计至今
已完成的履约部分收取款项。
2、在某一时段内履行的履约义务收入的计量
对于在某一时段内履行的履约义务，企业应当在该段时间内按照履约进度确认收入，履约进度不
能合理确定的除外。
本期应确认的收入=交易价格总额×履约进度-以前期间累计已确认的收入
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3、履约进度的确定
企业应当考虑商品的性质，采用产出法或投入法确定恰当的履约进度，并且在确定履约进度时，
扣除那些控制权尚未转移给客户的商品和服务。
实务中，企业通常按照累计实际发生的成本占预计总成本的比例（成本法）确定履约进度。

【例 2】2019 年 12 月 1 日，甲公司与乙公司签订一项为期 3 个月的装修合同，合同约定装修价
款为 500000 元，装修费用每月末按履约进度支付。2019 年 12 月 31 日，经专业测量师测量后，
确定该项劳务的履约进度为 25%；2020 年 1 月 31 日，经专业测量师测量后，确定该项劳务的履
约进度为 70%。计算甲公司 2019 年 12 月 31 日及 2020 年 1 月 31 日应确认的收入金额。
【答案】2019 年 12 月 31 日应确认的收入=500000×25%=125000（元）。2020 年 1 月 31 日应
确认的收入=500000×70%-125000=225000（元）。

二、会计科目

1、可变对价
企业与客户的合同中约定的对价金额可能会因折扣、价格折让、返利、退款、奖励积分、激励措
施、业绩奖金、索赔等因素而变化。
2、未确认融资费用
企业应当分期计入利息费用的未确认融资费用。
3、未实现融资收益
企业应当分期计入利息收入的未实现融资收益。
4、合同资产与应收账款
（1）合同资产是企业已向客户转让商品而有权收取对价的权利，且该权利取决于时间流逝之外
的其他因素。
（2）应收账款是企业无条件收取合同对价的权利，只有在合同对价到期支付之前仅仅随着时间
的流逝即可收款的权利才是无条件的收款权。
5、合同负债与预收账款
（1）合同负债是指企业已收或应收客户对价而应向客户转让商品的义务。
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（2）预收账款是企业按照合同规定预收的款项（除以“合同负债”科目核算内容外）。
6、合同结算
同一合同下属于在某一时段内履行的履约义务涉及与客户结算对价所产生的合同资产或合同负
债。
7、合同履约成本
企业为履行合同发生的成本，如为了履行合同发生的劳务成本等。
8、合同取得成本
企业为取得合同发生的、预期能够收回的增量成本，如销售佣金。
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