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2024 年初级会计职称《初级会计实务》精讲班

第一节 收入

知识点 收入的确认

（一）识别与客户订立的合同。

概念：合同是指双方或多方之间订立有法律约束力的权利义务的协议。合同有书面形式、口头形式以及其他

形式。

地位：合同的存在是企业确认客户合同收入的前提，企业与客户之间的合同一经签订，企业即享有从客户取

得与转移商品和服务对价的权利，同时负有向客户转移商品和服务的履约义务。

企业与客户之间的合同同时满足下列五项条件的，企业应当在客户取得相关商品控制权时确认收入:

(1)合同各方已批准该合同并承诺将履行各自义务。

(2)该合同明确了合同各方与所转让商品相关的权利和义务。

(3)该合同有明确的与所转让商品相关的支付条款。

(4)该合同具有商业实质，即履行该合同将改变企业未来现金流量的风险、时间分布或金额。

(5)企业因向客户转让商品而有权取得的对价很可能收回。

（二）识别合同中的单项履约义务（识别合同都让你干啥）

概念：履约义务，是指合同中企业向客户转让可明确区分商品的承诺。

具体内容：企业应当将向客户转让可明确区分商品（或商品的组合）的承诺以及向客户转让一系列实质相同

且转让模式相同的、可明确区分商品（如保洁服务）的承诺作为单项履约义务。

项目 内容

满足下列条件之一

的，属于在某一时段

内履行的履约义务

①客户在企业履约的同时即取得并消耗企业履约所带来的经济利益

②客户能够控制企业履约过程中在建的商品

③企业履约过程中所产出的商品具有不可替代用途，且该企业在整个合同期间内有权就

累计至今已完成的履约部分收取款项（成本＋合理利润）

不满足上述条件，属于在某一时点履行的履约义务。

（三）履行每一单项履约义务时确认收入

当企业将商品转移给客户，客户取得了相关商品的控制权，意味着企业履行了合同履约义务，此时，企业应

确认收入 。

企业将商品控制权转移给客户，可能是在某一时段内 （即履行履约义务的过程中）发生，也可能在某一时点

（即履约义务完成时）发生。

提示：

企业应当根据实际情况，首先判断履约义务是否满足在某一时段内履行的条件，如不满足，则该履约义务属

于在某一时点履行的履约义务。

1.在某一时点履行履约义务确认收入

对于在某一时点履行的履约义务，企业在判断控制权是否转移时，企业应当综合考虑下列迹象：（6 个方面）

（1）企业就该商品享有现时收款权利，即客户就该商品负有现时付款义务。

例如，甲企业与客户签订销售商品合同，约定客户有权定价且在收到商品无误后 10 日内付款。在客户收到甲

企业开具的发票、商品验收入库后，客户能够自主确定商品的销售价格或商品的使用情况，此时甲企业享有

收款权利，客户负有现时付款义务。

（2）企业已将该商品的法定所有权转移给客户，即客户已拥有该商品的法定所有权。

例如，房地产企业向客户销售商品房，在客户付款后取得房屋产权证时，表明企业已将该商品房的法定所有
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权转移给客户。

（3）企业已将该商品实物转移给客户，即客户已占有该商品实物。

例如，企业与客户签订交款提货合同，在企业销售商品并送货到客户指定地点，客户验收合格并付款，表明

企业已将该商品实物转移给客户，即客户已占有该商品实物。

（4）企业已将该商品所有权上的主要风险和报酬转移给客户，即客户已取得该商品所有权上的主要风险和报

酬。

例如，甲房地产公司向客户销售商品房办理产权转移手续后，该商品房价格上涨或下跌带来的利益或损失全

部属于客户，表明客户已取得该商品房所有权上的主要风险和报酬。

（5）客户已接受该商品。

例如，企业向客户销售为其定制生产的节能设备，客户收到并验收合格后办理入库手续，表明客户已接受该

商品。

（6）其他表明客户已取得商品控制权的迹象。

一般销售商品业务收入的账务处理：

借：银行存款 /应收账款 / 合同资产 / 合同负债 /应收票据等

贷：主营业务收入

应交税费—应交增值税（销项税额）

借：主营业务成本

存货跌价准备（销售存货所对应的跌价准备）

贷：库存商品


