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专题五 收入

一、收入确认与计量的步骤

第一步：识别与客户订立的合同；

第二步：识别合同中的单项履约义务；

第三步：确定交易价格；

第四步：将交易价格分摊至各单项履约义务；

第五步：履行各单项履约义务时确认收入。

二、关于特定交易的会计处理

（一）合同中存在的重大融资成分：

合同中存在重大融资成分的，企业应当按照假定客户在取得商品控制权时即以现金支付的应

付金额（即现销价格）确定交易价格。

（1）具有融资性质的分期收款销售商品

发货时：借：长期应收款

贷：主营业务收入【现销价或收款折现值】

未实现融资收益

借：主营业务成本

贷：库存商品

期末：借：未实现融资收益【长期应收款的年初账面价值×实际利率】

贷：财务费用

借：银行存款

贷：长期应收款

【提示】长期应收款账面价值＝长期应收款的账户余额－未实现融资收益账户余额

（2）先收款再发货的重大融资行为

收款时：借：银行存款

未确认融资费用

贷：合同负债

期末：借：财务费用

贷：未确认融资费用
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交付商品时：借：合同负债

贷：主营业务收入

借：主营业务成本

贷：库存商品

（二）附有销售退回条款的销售

① 赊销实现收入时

② 到期收款时

借：银行存款

贷：应收账款

③ 预计退货率调整时

a.如果调低退货率

借：预计负债

贷：主营业务收入

同时：

借：主营业务成本

贷：应收退货成本

b.调高退货率做相反分录

④ 退货期满时

a.实际退货率等于预计退货率：

借：预计负债

应交税费—应交增值税（销项税额）

贷：银行存款

借：库存商品

贷：应收退货成本

b.实际退货率低于预计退货率：
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c.实际退货率高于预计退货率：

（三）附有质量保证条款的销售

使产品符合既定标准的产品质量保证服务：

借：销售费用

贷：预计负债（按或有事项的相关规定进行处理）

使产品符合既定标准之外或可以单独购买的产品质量保证服务：

借：销售费用

贷：主营业务收入（销售商品分摊的交易价格）

合同负债（作为单项履约义务的质量保证分摊的交易价格）

借：主营业务成本

贷：库存商品

（四）附有客户额外购买选择权的销售

（以对客户销售商品并授予奖励积分为例）
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 重大权利每期结转收入（奖励积分）=（重大权利确认金额）×累计兑换数/预计兑换数

-以前确认的收入金额。

（五）售后回购

融资性售后回购账务处理：

（六）客户未行使的权利

企业向客户预收销售商品款项的，应当首先将该款项确认为负债，待未来履行了相关履约义

务时再转为收入。

在某些情况下，企业收取的预收款无需退回，但是客户可能会放弃其全部或部分合同权利，
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如放弃储值卡的使用等。企业预期将有权获得与客户所放弃的合同权利相关的金额的，应当

按照客户行使合同权利的模式按比例将上述金额确认为收入；否则，企业只有在客户要求其

履行剩余履约义务的可能性极低时，才能将上述负债的相关余额转为收入。

（以向客户销售不可退回的储值卡为例）

 当期确认收入金额=（当期消费金额+预计将不会消费金额×当期消费金额/预计总消费

金额）/（1+适用税率）
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