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2023 初级会计职称《初级会计实务》精讲班

第七章 收入、费用和利润

世界上最快乐的事，莫过于为理想而奋斗。

一、本章知识结构

本章考情分析
本章一直为初级会计实务考试重点章节，重点考查内容为收入的会计处理，期间费用、

税金附加的核算内容以及利润的构成与计算，本章预计分值在 20-25 分。

本章教材变化 2023 年本章内容无实质变化。对个别描述进行了修改。

二、本章学习提示

本章重点介绍一般商品收入的核算、在某一时段内完成的销售商品收入的核算、合同取得成本和合同履约成

本的核算、期间费用的核算、利润的核算。具体有 3 节。

第一节 收入

第二节 费用

第三节 利润

第一节 收入

本节考点

1.收入概述

2.收入的确认与计量

3.会计科目设置

4.一般商品销售收入的账务处理

5.可变对价的账务处理

6.在某一时段内完成的商品销售收入的账务处理

考点 1 收入概述

（一）收入的概念
收入是指企业在日常活动中形成的、会导致所有者权益增加的、与所有者投入资

本无关的经济利益的总流入

科目：主营业务收入、其他业务收入
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（二）收入的管理

收入核算和监督的基本要求是：确认收入的方式应当反映其向客户转让商品或提

供服务的模式，收入的金额应当反映企业因转让商品或提供服务而预期有权收取

的对价金额。

考点 2 收入的确认和计量

《企业会计准则第 14 号——收入》（2017 年）的相关规定，收入确认和计量的基本步骤分为五步

项目 内容

五步

第一步，识别与客户订立的合同

第二步，识别合同中的单项履约义务

第三步，确定交易价格

第四步，将交易价格分摊至各单项履约义务

第五步，履行各单项履约义务时确认收入

（一）识别与客户订立的合同

1. 收入确认的原则

1.确认原则：企业应当在履行了合同中的履约义务，即在客户取得相关商品

控制权时确认收入。

2.控制权定义：取得相关商品控制权，是指客户能够主导该商品的使用并从

中获得几乎全部经济利益，也包括有能力阻止其他方主导该商品的使用并从

中获得经济利益。

3.取得商品控制权的三个要素

（1）客户必须拥有现时权利，能够主导该商品的使用并从中获得几乎全部

经济利益。

（2）客户有能力主导该商品的使用，即客户在其活动中有权使用该商品，

或者能够允许或阻止其他方使用该商品。

（3）客户能够获得商品几乎全部的经济利益。

商品的经济利益是指商品的存在现金流量，既包括现金流入的增加，也包括

现金流出的减少。

2.收入确认的前提条件
企业与客户之间的合同同时满足五项条件的，企业应当在客户取得

相关商品控制权时确认收入

（1）合同各方已批准该合同并承诺将履行各自义务；

（2）该合同明确了合同各方面所转让商品相关的权利和义务；

（3）该合同有明确的与所转让商品相关的支付条款；

（4）该合同具有商业实质，因履行该合同将改变企业未来现金流量的风险、时间分布或金额；

（5）企业因向客户转让商品而有权取得的对价很可能收回。

（二）识别合同中的单项履约义务
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单项履约义务

履约义务是指合同中企业向客户转让可明确区分商品或服务的承诺

1.企业应当将向客户转让可明确区分商品(或者商品的组合)的承诺作为单项履约义务。

2.向客户转让一系列实质相同且转让模式相同的、可明确区分商品的承诺作为单项履约义

务。

例如 1：企业与客户签订合同，向其销售商品并提供安装服务，该安装服务简单，除该企业

外其他供应商也可以提供此类安装服务，该合同中销售商品和提供安装服务为两项单项履约

义务。

例如 2：若该安装服复杂且商品需要按客户定制要求修改，则合同中销售商品和提供安装服

务合并为单项履约义务。

（三）确定交易价格

交易价格

交易价格是指企业因向客户转让商品而预期有权收取的对价金额，不包括企业代第三方收取

的款项(如增值税)以及企业预期将退还给客户的款项。合同条款所承诺的对价，可能是固定

金额、可变金额或两者兼有。

【例 7-1】甲企业与客户签订合同为其建造一栋厂房，约定的价款为 100 万元，4个月完工，交易价格为固定

金额 100 万元；假如合同中约定若提前 1 个月完工，客户将额外奖励甲公司 10 万元，甲企业对合同估计工

程提前 1个月完工的概率为 95%。

请计算甲企业该项业务的交易价格是多少?

本例中甲企业对合同估计工程提前 1个月完工的概率为 95% ，则预计有权收取的对价为 110 万元，即交易价

格应包括固定金额 100 万元和可变金额 10 万元，总计为 110 万元。

【例题•单选题】某企业与客户签订装修服务合同，合同价款为 20 万元，3 个月完工；同时约定，若提前 1 个

月完工，将获得额外奖励 1 万元。该企业估计工程提前 1 个月而完工的概率为 95%。不考虑其他因素，该项装修

业务的交易价格为（ ）万元。 （2022 年）

A.19

B.21

C.20

D.20.95

【答案】B

【解析】合同中存在可变对价的，企业应当按照期望值或最可能发生金额确定可变对价的最佳估计数。该企业预计

提前 1 个月完工的概率为 95%，故按照最可能发生金额确定该设备的交易价格=20+1=21（万元）。

（四）将交易价格分摊至各单项履约义务

分摊原则

当合同中包含两项或多项履约义务时，需要将交易价格分摊至各单项履约义务，分摊的方法

是在合同开始日，按照各单项履约义务所承诺商品的单独售价（企业向客户单独销售商品的

价格）的相对比例，将交易价格分摊至各单项履约义务。

考点 2 收入的确认和计量

【例 7-2】甲企业与客户签订合同，向其销售 A、B、C三件产品，不含增值税的合同总价款为 10 000 元。产

品的不含增值税单独售价分别为 5000 元、3500 元和 7500 元，合计 16000 元。

本例中甲企业应按照产品各单项履约义务所承诺商品的单独售价的相对比例进行分摊:
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A 产品应当分摊的交易价格= 5 000÷ 16 000 x 10 000 = 3 125（元）

B 产品应当分摊的交易价格 =3500 ÷ 16 000 x 10 000 =2 187.5（元）

C 产品应当分摊的交易价格 =7 500 ÷ 16000 x 10000 =4 687.5 （元）

（五）履行各单项履约义务时确认收入

确认收入
当企业将商品转移给客户，客户取得了相关商品的控制权，意味着企业履行

了合同履约义务，此时，企业应确认收入。

【提示 1】收入确认和计量五个步骤中，第一步、第二步和第五步主要与收入的确认有关，第三步和第四步主

要与收入的计量有关。需要说明的是，一般而言，确认和计量任何一项合同收入应考虑全部的五个步骤。

【提示 2】但履行某些合同义务确认收入不一定都经过五个步骤，如企业按照第二步确定某项合同仅为单项履

约义务时，可以从第三步直接进入第五步确认收入，不需要第四步（分摊交易价格）。


